Mjesovit Indirektni Direktni Ostale vrste

Intuitu personae

Komutativan

Po pristupu Vrste ugovora

Sa trajnim prest.

Sa sve¢. formom quam ugovora o Iizingu _

Ugovor o lizingu je ugovor kojim se davalac lizinga
obavezuje ée korisniku (primaocu) lizinga dati na

privremeno koris¢enje (upotrebu — zakup)
odredenu stvar, koju mu je u svojinu predao

isporucilac predmeta lizinga, uz zadrzavanje prava
svojine davaoca lizinga, kao i da obavi odredene
pravne radnje u vezi sa tom upotrebom, a korisnik

lizinga se obavezuje da pla¢a naknadau (zakupninu)
u ugovorenim ratama i da po isteku ugoivorenog

roka vrati stvar davaocu lizinga ili produzi

koriscenje ili je otkupi.

Formalan

Teretan

Dvostr. obavezan Ugovorne klauzule

Neimenovan

Osobine
ugovora

Uobicajene klauzule

Specificne klauzule

Obaveze ugovornih strana

Obaveze isporucioca

Obaveze davacoa Obaveze primaoca

Predaja predmet lizinga u ispravnom stanju

Preuzimanje predmeta davaocu
Pla¢anje naknade Da ugovor koji je zakljucio sa davaocem, po

Predaja stvari
Odrzavanje stvari

Zastita od evikcije Iskoristavanje u skladu sa kome je ovaj postao vlasnik, ne moze
Prenos svojinskih namjenoim naknadno da mijenja prema primaocu lizinga

ovlaééenja na primaoca Vrati predmet lizinga bez saglasnosti primaoca lizinga
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Kreditiranje

e Prvi faktoring

Ostale usluge !
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OBAVEZE
FAKTORA

Prenos

cesiji

Naplata potr.

potraZivanja
ugovorom o
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% Nepravi-kvazi v
faktormg

VRSTE UGOVORA A

RAZG RANICEN.IE
FAKTORINGA oD ..

usluge

Pojam ugovora o faktoringu ‘ (LR
Ugovor o faktoringu je takav pravni posao kojim
se ustupilac potzraZivanja obavezuje da prenese ”!ll“
na faktora postojeca ili buduca potrazivanja iz
ugovora o prodaji robe, odnosno vrsenja
usluga, zaklju¢enih sa kupcem, odnosno
korisnikom usluga, a faktor se obavezuje da uz
proviziju i naplatu troSkova naplati potrazivanja
(i eventualno garantuje naplatu), kao i da
kreditira ustupioca potrazivanja (uz njegovu

obavezu da plac¢a kamatu) i vrsi druge faktoring B .
: R Lombardnog kredita
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I‘ Ugovora o djelu
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Ugovora o
i _komisionu
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Nije povoljan za
trazbine prema
krajnim kupcima

Dugorocne trazbine
su nepovoljne za
faktora

Ako je u osnovhom
ugovoru zabranjeno
cediranje trazbine ona
je neustupiva




Aleatoran
Formularan
Formalan
Dvostrano obavezan

Neimenovan

Otkup Prenosom

Ugovor o cesiji mjenicnog prenosivog
potraZivanja dokumer-\t-arnog

akreditiva

Nt

Pojam ugovora o forfetingu
Ugovor o forfetiranju predstavja takav pravni
posao kod kojeg forfeter kupuje od svog
komitenta nedospjelo nov€ano potrazZivanje, uz
odredeni diskont koji tereti komitenta (klijenta) i
uz odricanje prava na regres prema prodavcu
takve trazbine (komitentu — klijentu) ako ovo

Ucesnici u pravhom
poslu forfetiranja

Domaci izvoznik

Inostrani uvoznik

Banka uvoznik

potrazZivanje ostane neplaceno od strane trec¢eg
lica.

Razgranicenje od
srodnih poslova

Posrednicka banka

Ugovora o Ugovora o
novcanom kreditu eskontnom kreditu
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Ugovora o faktoringu




Intuitu personae
| -
Komutativan
Formularan
— -
Sa tra!nlm prest.
Teretan
Dvostrano
obavezan
Formalan
Neimenovan

Odnos sa
pravom
konkurencije

Ustupanje prava iskljucive
prodaje robe ili vrSenja us
ili usluZznog Ziga
Ustupanje prava upotrebe firme,
memoranduma i drugih

noslovnih znakova

Ustupanje know-how

v .

Pruzanje niza dopunskih usluga

Operativni i
teritorijalni

Obaveze davaoca

luge propisanih standarda poslovanja i tehnoloskih

Tradicionaini |
fransizing “novog
tipa”

Industrijski

Nepokretni
i pokretni

Ugovor o fransSizingu
je metod saradnje dva ili viSe preduzeéa, davaoca i primaoca fransizinga, kojim davalac
kao vlasnik iskljucive upotrebe firme, Ziga, oznake porijekla proizvoda, simbolai drugih
neregistrovanih znakova razlikovanja, proizvoda i usluga, kao i posebnog znanja i
iskustva know-how, stavlja na raspolaganje primaocu pravo koris¢enja uz odredenu
naknadu ili uz ostvarivanje drugih prednosti, skup proizvoda ili usluga, originalnih ili
specificiranih, radi obaveznog i potpunog iskoris¢avanja u skladu sa komercijalnim
tehnikama koje je davala cisprobao i koje povremeno obnavlja, na ekskluzivan nacin, da
bi realizovao najbolji prodor na odredenom trzistu i da bi postigao ubrzani razvoj

. privredne djelatnosti....
| ( W
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Obaveze primaoca Sporna pitanja
nakon isteka ug.
Zahtjev primaoca za naknadu
Stete za povecani goodwill
davaoca fransize
Zahtjev primaoca za tzv.
“naknadu za klijentelu”
Obestecenje primaoca za
ugovorom predvidenu
zabranu konkurencije posle
prestanka ugovora

Obaveza primjene u poslovanju svih upustava i

postupaka u proizvodnji hrane, picai sl
(unutrasnja jednoobraznost), kao i obaveza
spoljnjeg uniformnog uredenja sjedista.
Obaveza nabavke robe od davaoca fransizinga ili
lica koje on naznadi
Obaveza odredenog investiranja

Obaveza cuvania poslovne taine
Obaveza pla¢anja naknade



Intuitu personae radicionalni i

Komutativan franSizing “novog
8 n”

Formularan tipa Pronj\etni Industrijski

Sa trajnim prest. Op(.erat.i.vni -i I\!epokretr‘ﬂ
Teratan teritorijalni i pokretni

Dvostrano Podjela najveceg znacaja
obavezan

Formalan
Neimenovan

Osobine

Odnos sa
pravom
konkurencije Ugovor o fransizingu je metod saradnje dva ili vise preduzeéa , davaoca i primaoca
fransSizinga, kojim davalac kao vlasnik iskljucive upotrebe firme, Ziga, oznake
@ porijekla proizvoda, simbolai drugih neregistrovanih znakova razlikovanja,
proizvoda i usluga, kao i posebnog znanja i iskustva know-how, stavlja na
raspolaganje primaocu pravo koriS¢enja uz odredenu naknadu ili uz ostvarivanje
drugih prednosti, skup proizvoda ili usluga, originalnih ili specificiranih, radi
obaveznog i potpunog iskoriS¢avanja u skladu sa komercijalnim tehnikama koje je
davala cisprobao i koje povremeno obnavlja, na ekskluzivan nacin, da bi realizovao
najbolji prodor na odredenom trzistu i da bi postigao ubrzani razvoj privredne
djelatnosti....




Zahtjev primaoca za tzv. “naknadu za
klijentelu”

Obestecenje primaoca za
ugovorom predvidenu

zabranu konkurencije posle

prestanka ugovora

Zahtjev primaoca za naknadu
Stete za povecani goodwill
davaoca fransize

>

Sporna pitanja
nakon isteka ug.

govor o fransizingu je metod saradnje dva ili viSe preduzeca , davaoca i primaoca
fransizinga, kojim davalac kao vlasnik iskljucive upotrebe firme, ziga, oznake
porijekla proizvoda, simbolai drugih neregistrovanih znakova razlikovanja,
proizvoda i usluga, kao i posebnog znanja i iskustva know-how, stavlja na
raspolaganje primaocu pravo koris¢enja uz odredenu naknadu ili uz ostvarivanje
drugih prednosti, skup proizvoda ili usluga, originalnih ili specificiranih, radi
obaveznog i potpunog iskoriS¢avanja u skladu sa komercijalnim tehnikama koje je
davala cisprobao i koje povremeno obnavlja, na ekskluzivan nacin, da bi realizovao
najbolji prodor na odredenom trzistu i da bi postigao ubrzani razvoj privredne
djelatnosti....

Obaveze davaoca Obaveze primaoca

Ustupanje prava iskljucive
daje robe ili vrSenja usluge

Dro
Ustupanje prava upotrebe robnog
ili usluZznog Ziga

Ustupanje prava upotrebe firme,

memoranduma i drugih
poslovnih znakova

Ustupanje know-how

v .

Pruzanje niza dopunskih usluga



